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Marketingova strategie

V4

pro pfilakani novych klientll na Den otevienych dveii b&hem kampané AKTIVNI ZARI

Priprava obsahu a planovani

Vytvoreni atraktivniho obsahu, grafik a planovani
harmonogramu ptispévk.

Kanal: Interni Casové obdobi: 3-4 tydny pred akci

Uvedeni udalosti na Facebooku

Vytvoreni udalosti na Facebooku s detaily o dni
otevienych dvefi, aktivitdch a specialnich nabidkach.

Kanal: Facebook Casové obdobi: 3 tydny pied akci

Spusténi teaser kampané

Sdileni teaser prispévkl s informacemi o nadchazejici
akci, co mohou navstévnici o¢ekavat.

Kanal: Facebook, Instagram Casové obdobi: 3 tydny pied akci

Emailova kampan

Rozeslani emaill sou¢asnym ¢lenlm a potencialnim klientlim s
pozvankou na den otevienych dvefi, v€etné specialnich nabidek.

Casové obdobi: 3 tydny pred akci a nasledné
kazdy tyden

Kanal: Email

Vyvrcholeni propagace

Intenzivni propagace na socialnich sitich, sdileni ptibéha, fotek a videi
z predchozich akci, upoutavky na aktivity a vyhody.

Kanal: Facebook, Instagram Casové obdobi: 2 tydny pied akci
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Podpora spoluprace s influencery

Spoluprace s mistnimi influencery a fitness nadsenci,
ktefi mohou propagovat udalost na svych kanalech.

Kanal: Instagram Casové obdobi: 2 tydny pred akci

Denni pfrispévky
Denni ptispévky na socialnich sitich se zajimavymi informacemi

o programu dne otevienych dvefi a vyhodach.

Kanal: Facebook, Instagram Casové obdobi: Tyden pied akci
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Primé angazovani stavajicich élenu
Povzbuzeni stavajicich ¢lend, aby pfivedli své pratele a rodinu. Nabidka
specialnich bonusli za kazdého pfivedeného nového ¢lena.

Kanal: Email, Osobni kontakt Casové obdobi: Tyden pied akci

Live streamy a stories

Live streamy a pfibéhy na Instagramu a Facebooku béhem
dne otevienych dvefi, ukazujici atmosféru a akfivity.

Kanal: Facebook, Instagram Casové obdobi: Den akce

Follow-up kamparni

Po skon¢eni akce rozeslani emailli a zprav s podékovanim
za Ucast, nabidka specidlnich slev pro nové ¢&leny.

Casové obdobi: Den po akci
a nasleduijici tyden

Kanal: Email, Facebook,
Instagram



Obsah prispévku a kampani

1 Teaser Prispévky:
°
e ,Nepropasnéte Den otevienych dvefi béhem Aktivniho zafi!
Pripravte se na skvélé aktivity a specialni nabidky!”

e ,Chcete zacit cvi¢it nebo zhubnout? Pfijdte na nas Den
otevienych dvefi a zjistéte, jak vdam mUizeme pomoci!®

3 Prispévky se Zapojenim Komunity:

o ,Privedte své pratele a rodinu na Den otevienych dvefi
béhem Aktivniho zafi! Pro kazdého nového ¢lena mame
specialni bonusy!”

o ,Sdilejte s nami své zazitky z naseho sportovisté! Pouzijte
hashtag #AktivniZafi a vyhrajte ¢lenstvi zdarma!*®

2 Informativni Prispévky:

e ,Prijdte na Den otevienych dvefi béhem Aktivniho zafi a
vyzkousejte zdarma nase sportovisté! Specialni nabidky pro
noveé ¢leny!”

e ,Mame pro vas pfipravené skvélé aktivity a ukazkove lekce.
Nezmeskejte to!”

4 Live Streamy a Stories:

e ,Podivejte se zivé na nas Den otevienych dvefi! Sledujte, co
se u nas déje prave ted!”

o ,Nastavte si pfipomenuti! Zitra vas ¢eka Den otevienych
dvefi v nasem sportovisti!”



DUkladna a dobfe promyslena marketingova strategie
je klicem k uspésnému prilakani novych klientt na Den
otevienych dveri béhem kampané Aktivni zari. Zameérte
se na ruzné kanaly, pravidelnou komunikaci a atraktivni
obsah, ktery oslovi jak nove, tak stavajici cleny.
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